

TABLEAU DE SYNTHESE COMPARATIF : SOLDES / LIQUIDATONS / PROMOTIONS
	CONDITIONS
	SOLDES
	LIQUIDATIONS
	PROMOTIONS

	Pourquoi ?
	Ecoulement accéléré du stock invendu (neuf ou occasion), développer la concurrence et faire baisser les prix.
	Evènement particulier qui nécessite un écoulement rapide des stocks.
	Pour promouvoir un nouveau produit ou augmenter les ventes et le CA.

	Quand ?
	2 fois par an (hiver et été) d’une durée de cinq semaines chacune et 2 semaines supplémentaires, consécutives ou non, librement placées, dans l’année (elles doivent être achevées un mois avant le début des soldes fixes)
	Cessation d’activité, changement d’activité ou d’enseigne, gros travaux, fin d’une activité saisonnière, etc…
	Au choix du commerçant,

quand il le souhaite.

	Modalités
	Les marchandises doivent être dans le stock du commerçant, proposées à la vente et payées depuis au moins 1 mois avant la date de début de la période de soldes considérée.
Le stock ne doit pas être renouvelé pendant la période de soldes.
	Le commerçant en fait la demande auprès du préfet 3 mois au moins avant la date du début de la vente. (sauf circonstances exceptionnelles)
La C.C.I. doit être informée et peut faire part d’observations au préfet.
La durée ne peut excéder 2 mois. (15 jours pour un commerce saisonnier)
	Le commerçant doit être capable de satisfaire sa clientèle pendant toute la durée de l’opération. Réassort possible.

	Les autorisations
	Dates fixées par arrêté préfectoral sauf pour les soldes libres (dates choisies librement par les commerçants) 
	Sur autorisation du préfet.
	Aucune

	Revente à perte
	Oui, la démarque peut dépasser 50%.
	Oui, autorisée.
	Non, interdite !

	Affichage / Publicité
Etiquetage
	L’opération doit obligatoirement être accompagnée ou précédée de publicité.

Signaler les produits par étiquette ou écriteau « SOLDES ».
Peut concerner tout ou partie des marchandises.

Ancien prix le plus bas barré, indication du nouveau prix et du taux de réduction…mais annonce globale possible si taux de réduction ou prix identiques à tous les produits.
	L’opération est précédée ou accompagnée de publicité.
Une réduction des prix est nécessaire.

La publicité doit mentionner la date de délivrance de l’autorisation et la nature des marchandises concernées si l’opération ne porte pas sur la totalité des produits.
	Les dates de début et de fin doivent être précisées à la clientèle. (affiche, publicité)

Les étiquettes doivent mentionner : 

· la dénomination du produit, 

· l’ancien prix, 

· le taux de réduction accordé, 

· le nouveau prix.

	Particularités
	Possible d’indiquer « jusqu’à épuisement des stocks ».
Un article soldé bénéficie de la même garantie que tout autre produit.
	Réapprovisionnement interdit pendant l’opération.
Le commerçant doit effectuer l’opération dans les 6 mois suivant la délivrance de l’autorisation.
	Mention « jusqu’à épuisement des stocks » illicite, les articles doivent être disponibles pendant toute la durée.


